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Comment optimiser sa performance financiere
et satisfaire sa demande client ?
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Matinée Spéciale Supply Chain

La nouvelle distribution omnicanal.
Des approvisionnements a la vente,
découvrez la stratégie de Cegid pour
le commerce speécialise.
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Directeur Business Development, Cegid
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1000 enseignes dans le monde
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Des expertises cibléees

CLUR |7
|”|III\ .I.-.I| " e

ootV
La g e e
'




Cegic

:
2|
?
:
§
g
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Des expertises ciblées
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Matinée Spéciala Supply Chain

Expertises Saas & Cloud E .:

12 000 TPE
350 moyens et grands comptes
220 000 Bulletins de paie par mois
2 000 collaborateurs de cabinets comptables
350 Collectivités et établissements publics
240 000 Télé-déclarations
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Innavation Store

Cegid Innovation Store

Un show room entiérement dédié aux nouveaux usages et
aux nouvelles technologies sur le point de vente.




Le Cegid Innovation Store

Cross
Channel

Retail
Intelligence
Partenaire
Multi-touch Innovant
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Matinée Spéciale Mpply Chain

Envergure internationale

N L2

. YN o
e~ () ®..
’% . ) EB\-. . | w‘rm' . E]/ m -

Ceqid USA / .
New York", (8 3\
I: - - d
S £ " Cegid CHINA
Porto '
| Cogid SPAIN R
*  Madrd & Barcelona Y g
s =clent countries - . .
L) =vouniycifces Cegid NORTH AFRICA
Casablanca " -

+ 20 000

MAGASINS

Cegid

OO O 0




Matinée Spéciale Supply Chain

e
1 = o R S
5 L e

Poursuite des
investissements
STRATEGIQUES

Cegid



Evolution & enjeux 2011 - 2014
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De |la distribution mono canal a
'omni channel

Matinée Spéciale Supply Chain
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Matinée Spéciale Supply Chain

Merci de votre attention
nechinard@cegid.fr
sbelkhayat@cegid.fr

Suivez nous sur :
www.cegid.fr/retall
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